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P
ouco mais de um mês depois de surpreender o mercado 
com o anúncio de que havia vendido o seu controle para a 
japonesa Hitachi, começam a surgir as primeiras indicações 
de qual será o futuro da Linear. Segundo apurado em San-

ta Rita do Sapucaí (MG), onde está a sede da empresa, os quatro 
diretores e fundadores continuarão na direção e as atividades de 
pesquisa e desenvolvimento devem continuar firmes.  
A Linear chamou a atenção dos japoneses pela capacidade de con-
ceber e fabricar produtos de ponta a um custo muito interessante. 
Também foi considerada a sua atuação no exterior, pois a fabricante 
também vende na América do Norte, África e Ásia, além de ter uma 
fábrica nos Estados Unidos. A Hitachi Kokusai Linear deverá exportar 
mais de 50% da sua produção e também comercializar as câmeras 
HDTV da Hitachi no Brasil. 

História
A Linear Equipamentos Eletrônicos foi criada em 1977 por um grupo 
de professores de engenharia de Santa Rita do Sapucaí (MG) e em 
1978 já produzia o seu primeiro transmissor para TV de baixa potên-
cia, destinado ao mercado brasileiro e latino-americano.
Os anos seguintes foram de crescimento contínuo e logo começou a 
fabricação de receptores, marcando o início da cobertura via satélite 
em todo o Brasil. Essa fase de expansão chegou ao final dos anos 90 
com o lançamento de soluções para micro-ondas, consolidando a 
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posição da Linear no mercado de radiodifusão. Ainda no final daque-
la década a empresa construiu uma unidade fabril em Ilhéus (BA).
Os investimentos em pesquisa e desenvolvimento são a marca des-
ta empresa nascida na incubadora do Instituto Nacional de Teleco-
municações (Inatel). Isto foi provado nas pesquisas feitas durante a 
primeira metade dos anos 2000, que culminaram no lançamento de 
produtos para atender o padrão de transmissão digital ATSC, utiliza-
do nos Estados Unidos. Estas pesquisas colocaram a Linear em uma 
posição privilegiada para atender o mercado de transmissão digital, 
que também nascia no Brasil e na América Latina. 
O sucesso com os transmissores para o padrão norte-americano foi 
tão positivo, que em 2006 a empresa instalou um escritório de mon-
tagens, vendas e serviços na área metropolitana de Chicago. Seu pri-
meiro excitador digital foi vendido em 2007 e já trazia a pré-correção 
automática. 
Em 2010, a empresa comprou uma nova fábrica em Santa Rita do 
Sapucaí, aumentando a sua capacidade de produção em 300%. Além 
da base em Chicago, a empresa tem um escritório de vendas em 
Dubai, operando desde 2009.
Hoje o time formado por mais de 300 funcionários, entre engenhei-
ros, montadores e equipe de suporte, desenvolve e produz sistemas 
e serviços de RF para todas as necessidades de transmissão, retrans-
missão, reforço de sinal, codificação, multiplexação, micro-ondas e 
rádio digital usados em uma emissora.

Após anunciar a aquisição da Linear Equipamentos Eletrônicos na Broadcast & Ca-
ble, a Hitachi convidou o mercado broadcast para formalizar a criação de uma nova 
companhia. Em um almoço promovido em Santa Rita do Sapucaí (MG), Shigueru Kimura 
foi apresentado como novo presidente e Yasutoshi Miyoshi como diretor comercial. 

Evento que reuniu as equipes da Linear e da Hitachi para o anúncio da Hitachi Kokusai Linear.  Além de transmissores, a nova companhia deverá 
comercializar novos modelos de micro-ondas e câmeras HDTV. Em quase 35 anos, a Linear produziu, instalou e configurou mais de 30 mil equi-
pamentos em mais de 40 países


